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nutzen bereits Ihr Produkt?

ING. THOMAS KOROL: ,,Derzeit
betreut ISHAP bereits mehrals 20
Kunden. Darunter die grofien vier
derTop 5 wie die STRABAG AG, die
PORR AG, das Bauunternehmen
Swietelsky oder HABAU.*

BEZIRKSBLATT: Wie hat sich
das Unternehmen und das Pro-
dulkt weiterentwickelt?

ING. THOMAS KOROL: ,,Einerseits
wurde die Mitarbeiterzahl seit
Griindung mittlerweile auf 6 ge-
steigert. Eine weitere Ausweitung
des Personals auf 8 Mitarbeiter bis
Jahresende ist fester Bestandieil
der untemehmerischen Planung.
Andererseits haben wirauch die
Card selbst weiterentwickelt, und
das mit Hilfe unserer Kunden. Wir
gehen auf Kundenwiinsche geme
ein. Wir filtern diese und entwi-
ckeln daraus neue Ideen.”

BEZIRKSBLATT: Was steht in

Ees

naher Zukunft bei der ISHAP
GmbH an?

ING. THOMAS KOROL: ,,Unser Ziel
ist es eine einheitliche Losung fiir
die gegenwadrtige Problematik zu
finden und als Branchenstandard
fiir alle Baumeister zu gelten. In
Sachen Schwarzarbeit kommt

in der EU eine enorm strenge
Gesetzes-Novellierung auf uns zu.
Und genau das ist unsere Chan-
ce, auch in Europa erfolgreich zu
sein. Der bereits eingeleitete erste
Schritt wird nattirlich Deutsch-
land sein. Dort bestehen bereits
Kundenkontakte. In Deutschland
lduft es auf die Einfithrung einer
Sozialkarte zur Bekampfung

von Schwarzarbeit und illegaler
Beschéftigung hin. Erste Teststel-
lungen sind noch in diesem Jahr
geplant. Ein endgiiltiger Markt-
eintritt in Deutschiand ist fiir das
1. Quartal 2010 geplant. Weitere
Markteinfiihrungen werden 2010
und 2011 folgen.“
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